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Ein junges Eiskunstpaar aus dem Rheintal wiinscht sich neue Kurkleider.
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Der Thurgauer Circus Royal ruft zur Rettungsaktion auf. Kostenpunkt:t 75 000 Franken. Bild: Roger Griitter
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Das St. Galler Geburtshaus sammelte 100 000 Franken ub
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Die Gemeinde Haggenschwil erhofft sich einen Zustupf fiir die Sanierung ihrer Ruine. Bild: Benjamin Manser

Der Schwarm soll’s bezahlen

Kleinbrauereien, Sportlerkarrieren oder ein ganzer Zirkus: Immer mehr Ostschweizer Projekte suchen Geld mittels Crowdfunding.

Noemi Heule

Lorena Koller und Timon Suhner be-
herrschen ihre Kiir. Sechsmal die Wo-
che trainiert das Eistanzpaar aus dem
Rheintal, kein Problem. Die beiden, 11
und 13 Jahre alt, haben es zweimal zum
Schweizer Meister in der Kategorie Ju-
gend geschafft. Nur Kiirkleider konnte
das Duo neue gebrauchen, auch die Flii-
ge an internationale Wettkdmpfe sind
teuer. Um ihre Eltern zu entlasten, bit-
ten die beiden um 8000 Franken. Im
Video auf der Plattform Ibelieveinyou.
ch formen sie mit den Fingern Herzen
in die Kamera und bedan-
ken sich «viel, viel Mal» fiir
die Unterstiitzung. Mit Er-
folg: 34 glauben an die Jung-
talente, 11 Tage vor Ende des Aufrufs
steht der Spendenstand bei 5300 Fran-
ken. Die Chance ist gross, dass sie ihr
Ziel erreichen, denn fiir sportliche Am-
bitionen zeigen sich die Geldgeber auf
Crowdfunding-Plattformen besonders
spendabel. 568 Projekte wurden im ver-
gangenen Jahr schweizweit unterstiitzt,
insgesamt 5,4 Millionen Franken flos-
sen in Ausriistung, Trainings und Rei-
sen an Wettkampfe.

Die Schweizer sind
Spitzenreiter

61 Franken. So viel erhielte jeder, wiir-
de das Geld, das innert eines Jahres
iiber Crowdfunding-Plattformen zu-
sammenkam, zu gleichen Teilen an die
Landesbevolkerung verteilt. Weltweit
gehort die Schweiz damit zu den Spit-
zenreitern in Sachen Schwarmfinanzie-

rung. Insgesamt wurden 2018 hierzu-
lande tiber 500 Millionen Franken tiber
Kickstarter und Co. gesammelt. Die Fi-
nanzierungsform legte einen Blitzstart
hin. Seit 2010 sind die Geldbetrage re-
gelrecht explodiert; damals waren es
noch bescheidene 1,7 Mil-
lionen Franken. Insbeson-
dere gemeinniitzige Projek-
te stossen auf Gegenliebe.
Eine Erfolgsgeschichte schrieb jlingst
das St.Galler Geburtshaus. Uber
100000 Franken konnten drei Hebam-
men aus dem Appenzellerland aufbrin-
gen, im Mirz feierten sie Er6ffnung, vor
kurzem kam das 100. Baby zur Welt
(Ausgabe vom 3. Oktober).

Die Offentlichkeit will
mitverdienen

Am Geldsegen will auch die 6ffentliche
Hand teilhaben. Zurzeit hoftt die Ge-
meinde Haggenschwil auf die Gunst der
Bevolkerung iiber die Ortsgrenzen hin-
aus. «Rettet die Ruine Ramschwag»
lautet der Internetaufruf. Die alte Rit-
terburg, Stolz des Bauerndorfs, bro-
ckelt. Eine Sanierung ist dringend notig.
15000 Franken will der Gemeinderat
dafiir auf Lokalhelden.ch sammeln. Die
Plattform wurde von Raiffeisen fiir
nicht-kommerzielle Projekte initiiert,

sieistanders als viele Mitbe-

werber gebiihrenfrei. Wer

heute eine Sammelaktion

starten will, hat denn auch
die Qual der Wahl. Allein in der Schweiz
gibt es mittlerweile {iber 40 Plattfor-
men. Solche, die sich nur an Sportler
richten, wie Ibelieveinyou.ch oder sol-

che fiir wohltitige Projekte, etwa Icare-
foryou.ch. Den Traum einer eigenen
Kleinbrauerei konnten sich zwei St. Gal-
ler kiirzlich auf Crowdify.net erfiillen,
einer Plattform fiir Start-ups und Kul-
turprojekte. Uber 16000 Franken schef-
felten die beiden Hobby-Bierbrauer, im
Dezember soll der erste Sud kochen.

Vom Dokumentarfilmer bis zum
Zirkusdirektor

AufkKckstarter.com, der international
grossten Plattform, wurde soeben die
60000-Franken-Marke geknackt, um
einen Dokumentarfilm tiber Carl Lutz
zu drehen. Der Schweizer Diplomat, in
Walzenhausen geboren, ret-
v tete wahrend des Zweiten
g Weltkrieges Zehntausenden
ungarischen Juden das Le-
ben. Auf Wemakeit.com, der bekann-
testen Schweizer Plattform, kimpft der-
weil der Circus Royal gegen den Bank-
rott an. Nach Streitigkeiten, Straf- und
Konkursverfahren soll die Gemein-
schaft den Thurgauer Zirkus mit 75000
Franken retten. Vorbild ist der Circus
Knie, der sichzum 100. Geburtstag von
der Crowd ein neues Zirkuszelt schen-
ken liess. Der Hilferuf «Rettet den Cir-
cus Royal» wird dagegen wohl ungehort
verhallen; 18 Tage vor Ende der Aktion
dimpelt der Spendenstand bei 2300
Franken vor sich hin.

Ein symbolischer
Gegenwert gehort dazu

«Crowdfunding-Projekte sind keine
Selbstldufer», sagt Corinne Dicken-
mann vom Institut fiir Innovation, De-

sign und Engineering an der Fachhoch-
schule St. Gallen. Seit sieben Jahren be-
treut sie Crowdfunding-Projekte in der
Ostschweiz oder steht beratend zur Sei-
te. Eine engagierte Personlichkeit, die
fiir eine Sache einstehe, trage entschei-
dend zum Erfolg bei, sagt sie. Die Ini-
tiatoren miissen zudem ihr eigenes
Netzwerk aktivieren. Auch im World
Wide Web spenden die Geldgeber
niamlich am liebsten fiir lokale Projek-
te. Vertrauen und eine personliche Bin-
dung spielten eine wichtige Rolle, sagt
sie. «Der Spender soll selbst Teil des
Projekts werden.» Dies schaffen die In-
itiatoren iiber Videobotschaften oder
indem sie den Spender iiber Blogein-
trige Uiber Neuigkeiten informieren.
Zum Schluss winkt oft ein kleiner, sym-
bolischer Gegenwert fiir die
Geldgaben. Das Rheintaler
Eistanzpaar verschickt Dan-
keskarten oder selbstge-
machte Konfitiire, die Retter der Ruine
Ramschwag erhalten Sackmesser oder
Feldstecher und die St.Galler Klein-
brauer kodern mit ihrem Craft-Beer.

Risikokredite locken mit hohen
Renditen

Immer mehr Geldgeber sind allerdings
auffinanzielle Gewinne aus. Crowdlen-
ding boomt genauso wie Crowdfunding
und zahlt sich besonders fiir professio-
nelle Investoren aus. 262 Millionen
Franken wurden 2018 in Form von Dar-
lehen finanziert. Plattformen wie
Cashare.chlocken Kreditgeber mit luk-
rativen Zinsen an. Hohe Gewinne ver-
sprechen auch Immobilienprojekte. 23

er Crowdfunding.
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Investoren wurden kiirzlich Miteigen-
timer eines Mehrfamilienhauses in
Sennwald. Sie hatten sich tiber Crowd-
house.ch gefunden; die Plattform
stellt eine Eigenkapitalren-
dite von sechs Prozent in
ﬂ Aussicht. Splendit.ch bringt
derweil Investoren mit Stu-
denten zusammen. Uber die Plattform
will sich jemand ein Politologie-Stu-
dium finanzieren lassen, ein anderer ein
Master of Business Administration
(MBA) in St.Gallen. Sie offerieren Risi-
korenditen von bis zu 6,5 Prozent.

Die Gemeinschaft bezahlt den
Kinderwunsch

Projekte zugunsten der Allgemeinheit
sind besonders von Erfolg gekront. Aber
auch Einzelschicksale werden publik
gemacht, etwa auf Gofundme.com.
Eine Krebsbehandlung fiir das Kind,
eine Operation fiir das Pony, eine Welt-
reise oder ein Baby; die Wunschliste ist
lang und nicht immer un-
eigenniitzig. Dass die digita-
le Prasenz auch negative Re-
aktionen nach sich ziehen
kann, musste vor zwei Jahren ein Ehe-
paar aus Wolfthalden erfahren. Es sam-
melte Geld, um sich den Kinderwunsch
zu erfiillen. Wie schon bei der erstgebo-
renen Tochter war das nur mittels Fort-
pflanzungsmedizin méglich. Stattdes-
sen regnete es Beschimpfungen im
Netz, ein Sturm der Entriistung fegte
iiber die Wunscheltern hinweg. Trotz
allem hatte die Aktion ein Happy End:
Im Friihling darauf stiess Tochterchen
Nummer zwei zur Familie.



